
HABITARE-
VUODEN SUURIMMAT MESSUT 

Habitare 93, Helsingin kan
sainväliset huonekalu- ja 
sisustusmessut 14.-19.9. oli 
vuoden suurin messutapahtu
ma. Helsingin messukeskuk
sessa 420 näytteilleasettajaa 
esitteli uutuutensa sekä alan 
ammattilaisille että suurelle 
yleisölle. Näyttely oli kooltaan 
lähes 14 000 m2• 

Habitare täytti Messukeskuksen kaikki 
hallit huonekaluilla, sisustusmateriaa
leilla ja -tarvikkeilla, valaisimilla, kyl
pyhuone- ja keittiökalusteilla. Tuottei
ta oli esillä 23 eri maasta. Habitareen 
osallistui suoria näytteilleasettajiakah
deksasta eri maasta. Näyttelytoimikun
nan puheenjohtaja Olavi Lehtonen to
tesi lehdistötilaisuudessa mm. seuraa
vaa. 

Vientinäkymät rohkaisevat -
jatkuuko tahti 

Suomen huonekalualan tilanteesta on 
viime aikoina puhuttu ja kirjoitettu pal
jon. Habitaren avauksen kynnyksellä 
lyhyt kertaus lienee paikallaan. Koti
maisen kysynnän voimakas pienenty
minen on johtanut tuonnin supistumi
seenja edullisten valuuttakurssien myötä 
vienti on kääntynyt kasvuun. Kasvanut 
vienti ei ole kuitenkaan riittänyt pitä
mään tuotantoa entisellä tasollaan, vaan 
huonekalujen valmistus on vähentynyt 
vuosittain. 
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Huonekalujen vienti on ollut alku
vuonna rohkaisevaa. Tammi-kesäkuun 
vienti on kasvanut 43 % edellisen vuo
den vastaavaan aikaan verrattuna. Vien
nin kasvumoottorina ovat olleet itäiset 
naapurimaamme. Huonekalujen vien
nin 14 7 miljoonan markan kasvusta te
kivät Venäjä (+47,1), Viro (+15,2) ja 
Puola (+13,7) yhteensä 76 miljoonaa 
markkaa, siis yli puolet. Länsiviennin 
suurimmat markkamääräiset kasvut oli
vat Saksaan+ 22 mmkja Isoon-Britan
niaan + 12 mmk. 

Suomesta viedään hyvin erilaisia huo
nekaluja. Tuoteryhmistä suurin on ver
hoillut istuinkalusteet, sohvat ja tuolit. 
Ryhmän osuus kaikkien huonekalujen 
491 miljoonan markan viennistä oli 167 
miljoonaa, siis yli kolmannes. Verhoil
tu ja kalusteita vietiin eniten Ruotsiin 
(57,2 mmk)., Venäjälle (34,5 mmk) ja 
Saksaan (28,0 mmk). Puisia huoneka
luja vietiin 160 miljoonan markan edestä, 
Suurimmat ostajamaat olivatRuotsi (35 
mmk), Saksa (34,7 mmk) ja Sveitsi 
(18,2 mmk). Mäntytuotteiden osuus 
tässä ryhmässä on merkittävä. Kolman
neksi suurin ryhmä on toimistokalus
teet,joiden vienti oli 68 miljoonaa mark
kaa, suurimpana vientimaana Venäjä 
(22,5 mmk). 

Vientiin, ja erityisesti huonekalujen 
vientiin liitetään usein määritteet muo
toilu ja korkea laatu. Pitää paikkansa. 
Suomalaisen vientituotteen etuna ovat 
kotimainen raaka-aine ja puhdas tuo
tantoprosessi. Hyvä laatu ja tarkoituk
seen sopiva muotoilu on tyypillistä eri
tyisesti julkisten tilojen huonekaluille. 

Kodin kalusteiden viennissä on sel
västi havaittavissa maailmalla vallalla 
oleva dualismi. Erittäin korkeatasoisia, 
hyvin muotoiltuja tuotteita viedään kai
kille maailman markkinoille. Markki
nat ovat usein kapeat ja ostohalu on 
ollut vähäinen. Toisaalta viennin arki 
on samalla massatuotteiden arki erityi
sesti lähimarkkinoilla. Suomalainen 
halpa nahka-keinonahkasohva tunne
taan niin Tukholmassa kuin Moskovas
sakin. Hintakilpailu on joskus johtanut 
väärään tunnettuuteen, laadusta ei voi 
enää puhua. 

Viennin näkymät ovat hyvät. Kysyn
tä maailmalla on piristymässäja Suomi 
on edullisten hintojensa takia mielen
kiintoinen ostomaa. Näille Habitare
messuille on tulossa joukko ulkomaa
laisia ostajia. Esimerkiksi Ruotsin kaikki 
ostoketjut vierailevat Habitaressa. Ve
näläisiä ostajia on myös tulossa. Venä
jän, Baltian maiden ja entisen Neuvos
toliiton maiden kysyntä tullee olemaan 
merkittävä mahdollisuus Suomen huo
nekaluviennille. Kilpailu lisääntyy, 
mutta naapurimaat ovat perinteisesti 
olleet tärkeimmät vientimaat. 

Markan arvon antama hetkellinen etu 
ei kuitenkaan riitä viennin kasvattami
seen. Nyt ja viimeistään nyt on panos
tamisen aika. Merkkejä yritysten uusis
ta toimenpiteistä onkin runsaasti. Alan 
suuret yrittäjät ovat lisänneet vienti
henkilökuntaansa ja panostaneet vien
timarkkinointiinsa. Muutaman viime 
vuoden aikana syntyneet tuojat ovat 
muuttuneet viejiksi. He ovat alkaneet 
hakea päämiehiä, joiden tuotteita voi-
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vat markkinoida. Vientiyhteistyöryh
miä on syntynyt lisää ja ensimmäiset 
rohkaisevat tulokset ovat nähtävissä. 

käytettävä hyväksi kaikki mahdollisuu
det, joita on tarjolla. 

Tuottavuuden kehittämisestä on pi
dettävä erityinen huoli, jotta voimme 
jatkossakin kilpailla tasapuolisesti maa
ilmalla. Erikoistuminen ja alihankin
nan kehittäminen lähialueiden kesken 
antaa tähän mahdollisuuden. Huoneka
lujen osia tuodaan ja viedään merkittä
västi tälläkin hetkellä. 

tavuus ei parane, kehitystä ei tapahdu ja 
edellytykset panostamiseen jäävät vä
häisiksi. 

Etsikkoaikaa 

Yritysten itsensä on pidettävä huoli 
toimintaedellytyksistään. Tuotekehityk
seen, joka perustuu kansalliseen osaa
miseen ja ottaa huomioon asiakkaan 
tarpeet, on jatkuvasti panostettava. Vien
timarkkinoilla on edelleen ponnistelta
va. Yritysten omien toimenpiteiden li
säksi on kehitettävä uusia tapoja viedä, 

Toimialan kannattavuuden on paran
nuttava. Alan kannattavuus on heikko 
ja pääomat niukat. Vain halpaa massa
tuotetta tekemällä ja myymällä kannat-

Elämme siis etsikkoaikaa, jota lei
maa ajalle niin tyypillinen kahtiajako. 
Viennin mahdollisuudet ja näkymät 
edustavat hyviä uutisia, alan sisäinen 
tilanne on huonojen uutisten aihe. Meistä 
itsestämme on kiinni, pystymmekö pi
tämään viennin jatkuvassa kasvussa. 
Toimialaliiton puuttuessa vapaasti muo
dostuvat yhteistyöryhmät auttavat omal
ta osaltaan yhteisissä ponnisteluissa. 
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Helsingin Messukeskuksen ohjelma 

LÄÄKETIEDE 94 e 9. - 14.1. 
Terveyden- ja sairaanhoitoalan näyttely ja kongressi. 
Näyttelyn järjestäjä: Suomen Messut 
Kongressin järjestäjä: 1.ääketiedetapahtuma 9-4, 
puh. (90) 393 091 

MOOTTORIPYÖRÄNÄYTIELYMP94 * 14.-16.1. 
Järjestäjä: Moottorip~rien Tuontikauppiaat r.y., 
puh. (90) 827 -4679 

NEXTSTEP94 •* 17.-19.1. 
Nuorten tyäpaikka- ja jatkokoulutusmessut 
Järjestäjä: Sakki r.y., puh. (918) 7775 755 
tai (90) 7721 -480 

MATKA 94 •* 20. - 23.1. 
Suomen kansainväliset matkailumessut ·1a 
Matkatieto-ammattilais- ja koulutusohje ma. 
Messujen järjestäjä : Suomen Messut 
Koulutusohjelman järjestäjä : Suomen 
Matkatoimistoyhdistys, puh. (90) 6-41 -483 

KENKÄ-JA 
LAUKKUMESSUT 1/94 e 
Järjestäjä: Suomen Messut 

JO. - 31.1. 

HELSINGIN KANSAINVÄLISET 30.1.-1.2 
MUOTIMESSUT 1/94 e 
Järjestäjä: Suomen Messut 

VENE94 •* ·@" ~ 
Helsingin kansainväliset venemessut 
Järjestäjä: Suomen Messut 

CARAVAN 94 * 
Matkailuvaunut ja matkailuautot 
Järjestäjä: Suomen Messut 

FORMA KEVÄT 94 e 
Lahja- ja sisustusalan messut 

11. - 20.2. 

18. - 20.2. 

27. - 28.2. 

Järjestäjä: Forma Messut Oy, puh. (90) -490 677 

KANSAINVÄLINEN KOIRANÄYTTELY* 5. -6.J. 
Järjestäjä: Suomen Kennelliitto r.y., 
puh. (90) 805 7722 

HAMMASLÄÄKETIEDE e 16. - 19.J. 
ODONTOLOGI 1994 
Järjestäjä: Suomen Hammaslääkäriseura, puh. (90) 150 21 

POLARSTOFF 1/94 e 28. - 30.J. 
Vaatetustekstiilien ja -tarvikkeiden 
sekä kodintekstiilien myyntinäyttely 
Järjestäjä: Suomen Messut 

FINNBUILD 94 •* .. 13. - 17.4. 
Helsingin kansainväliset rakennus- ja lvi-messut 
Järjestäjä: Suomen Messut 

OIKEUDET MUUTOKSIIN PIDÄTETÄÄN 
* Yleisämessut 
e Ammattimessut 

AMERICAN CAR SHOW 94 * huhti-toukokuu 
Järjestäjä: FHRA ry, 
puh. (90) 875 15-4-4 

KUUETUS 94 e 17. - 21.5. 
Järjestäjä: Suomen Messut 

HELSINGIN KANSAINVÄLISET 21. - 23.8. 
MUOTIMESSUT 11/94 e 
Järjestäjä: Suomen Messut 

FORMA SYKSY 94 e 26. - 28.8. 
Lahja- ja sisustusalan messut 
Järjestäjä: Forma Messut Oy, puh. (90) -490 677 

Kt-94 e ·@· 12. - 16.9. 
Konttoritekniikan messut ja Kt-kurssit. 
Järjestäjä: Suomen Messut 
Kt.kurssien järjestäjä: 
Suomen Ekonomisäätiön Koulutuskeskus SEFEK, 
puh. (90) 159 0295. 

KENKÄ- JA 24. - 25.9. 
LAUKKUMESSUT 11/94 e 
Järjestäjä: Suomen Messut 

FINNTEC 94 e •fj
T yästökoneet ja tyäkalut 
Järjestäjä: Suomen Messut 

POLARSTOFF 11/94 e 
Vaatetustekstiilien ja -tarvikkeiden 
sekä kodintekstiilien myyntinäyttely 
Järjestäjä: Suomen Messut 

HELSINKI INTERNATIONAL 
HORSESHOW * 
Järjestä"': Oy Scanhorse Ab, 
puh. (96) 69-4 3577 

SPORT & SKIEXPO 94 * 
Urheilu ja vapaa-aika 
Järjestäjä: Suomen Messut 

KEMIA94 e 
Kemian Päivät: näyttely ja kongressi 
Näyttelyn järjestäjä: Suomen Messut 

4. - 7.10. 

17. -19.10. 

21. - 23.10. 

4. - 6.11. 

8. - 10.11. 

Kongressin järjestäjä: Suomen Kemian Seura ry, 
puh. (90) -408 022 

KULUTTAJAMESSUT 94 * 
Järjestäjä: Suomen Messut 

KANSAl~VÄLINEN 
KOIRANAYTTELY * 
Järjestäjä: Suomen Kennelliitto r.y., 
puh. (90) 805 7722 

JO. 11. - 4. 12. 

10. - 11.12. 

·@' Union des Foires lnternationales, Kansainvälisen messujen litton (UFl:n) hyväksymä näyttely .. 
A International Federation of Boat Show Organizers IFBSO; Suomen Messut on Venenäyttelyjärjestäjien 
W kansainvälisen litton jäsen 18.8. 93 

11rnnm 
FINN EXPO 

Suomen Messut 
Suomen Messut, Helsingin Messukeskus, Rautatielöisenkotu 3, Pl 21, 00521 Helsinki 
Puhelin (90) 150 91, telefox (90) 142 358, telex 12111 9 fexpo sf, sähke Finnexpo 
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